附件3

新华财经基金投顾生态协同“金谘机构”申报表（2026）
说明：
新华财经“金谘机构”构所涉及的基金投顾生态协同机构是指在基金投顾业务生态中不直接开展基金投顾业务，而是以专业角色嵌入投资研究、系统运营、客户服务等核心环节，通过提供专业服务或资源支撑，与投顾机构协同实现"受人之托、忠人之事"目标的机构群体。
核心特征可概括为“非直接展业+深度嵌入+专业支撑”：
非直接展业：不具备基金投顾业务资格，不直接面向客户提供基金投顾服务；
深度嵌入：服务覆盖投顾业务全链条，包括投资研究、系统运营、客户服务等核心环节；
专业支撑：依托自身资源禀赋，为投顾机构降本增效、提升服务质量，共同保障投资者利益。
基金投顾生态协同机构分类：
	机构类型
	核心服务内容
	典型案例
	核心特征

	渠道与资源整合机构
	客户获取、市场推广、客户行为分析、开展投教工作等
	基金销售机构、信托、银行等
	提供渠道资源、扩大客户覆盖面、提升客户粘性、增强客户信任感等

	投资研究与策略支持机构
	投资研究、策略开发、资产配置
	第三方研究机构等
	输出投资策略、工具及解决方案，支撑投顾机构投资能力

	客户服务与培训赋能机构
	顾问培训、客户服务流程优化
	培训机构等
	聚焦投顾人员专业能力提升，优化客户服务体验

	技术支持与系统服务机构
	系统开发、数据交换、业务运营数字化工具
	科技公司等
	提供技术平台与系统解决方案，降低投顾机构开发运维成本

	数据与信息服务机构
	实时行情、历史收益率、风险评估、压力测试
	金融信息与数据供应商等
	提供数据基础支撑决策科学性，提供风险预警，优化组合配置


填写说明
1. 数据统计基准日统一为2026年8月31日；
1. 需先勾选“机构类型”（可多选，如“渠道+数据服务”双类型机构需分别填写对应模块），按类型差异化填报核心数据；。

	类别
	项目
	填写内容

	一、机构基础信息
	机构全称
	

	
	机构类型（可多选）
	□渠道与资源整合机构
□投资研究与策略支持机构
□客户服务与培训赋能机构
□技术支持与系统服务机构
□数据与信息服务机构
□其他（注明）____________

	
	参与基金投顾业务起始时间
	______年______月

	
	核心业务负责人
	姓名：______
职务：______
从业年限：______年

	
	申报联系人
	姓名：______
职务：______
手机：______
邮箱：______
电话：______

	
	主要合作投顾机构（至少1家）
	

	二、核心业务数据
	1.合作投顾机构总数
	______家

	
	2.核心服务指标（按类型填）
	（按所选机构类型填写对应指标，示例如下）

	
	-渠道机构：年引流客户数
	合作投顾机构数
年引流投顾客户数（新增/复投）
投教内容触达人次
投顾保有规模增长额

	
	-研究机构：年输出策略数
	合作投顾机构数
年输出策略套数（被采纳数）
策略落地后投顾客户平均收益率
基金研究覆盖数量

	
	-培训机构：年培训场次
	合作投顾机构数
年培训场次（线上/线下）
投顾人员参训人次

	
	-技术机构：系统服务投顾数
	合作投顾机构数
系统上线成功率
平均上线周期
近1年系统服务中断次数（单次最长时长）

	
	-数据机构：数据服务覆盖率
	合作投顾机构数
服务投顾业务环节数（如投研/风控）
数据更新频率
近3个月数据准确率



生态协同机构资料报送模版（2026）
填写说明
1. 需与《申报表》同步报送，按“机构类型”拆分核心模块（如渠道机构重点填“渠道赋能”，研究机构重点填“研究支持”）；
1. 所有“案例”需标注“对应合作投顾机构名称（可隐去敏感信息）+服务周期”，避免空泛描述；
第一部分 机构与合作业务基础信息
1. 机构概况（突出合作资源禀赋）
基础资质：
成立时间______年______月，注册资本______万元，控股股东/实际控制人______（若为国企/上市公司需注明）；
核心资质清单（按机构类型标注相关性）：
	资质名称
	发证机构
	有效期
	与投顾服务相关性（如“数据机构：金融数据服务资质”）

	
	
	
	

	
	
	
	



资源优势（按机构类型量化）：
渠道机构：全国省份布局线下网点XX家，线上平台月活用户XX万人，投教内容年触达XX人次；
技术机构：自主研发XX系统获XX项专利，服务金融机构XX家（含XX家头部投顾机构），系统稳定性达99.99%；
行业口碑：近3年与金融/投顾相关的荣誉（如2024年金融科技服务TOP10），附荣誉证书扫描件（标注颁奖机构）。
1. 合作业务概况（突出深度嵌入特征）
1.合作战略定位：公司对基金投顾合作业务的定位（如“核心业务板块，每年专项预算XX万元用于投顾服务升级”，与非投顾业务的资源分配比例（如“70%技术团队服务投顾相关系统”）；
2.合作组织架构（附架构图）：
标注投顾合作专属团队（如“投顾渠道合作部”“投顾技术支持组”），说明与其他部门的协同机制（如“每周与投顾机构召开1次服务复盘会”）；
3.合作模式分类（按投顾机构类型）：

	投顾机构类型
	合作模式（如“渠道机构：客户引流+投教支持”）
	合作户数
	合作规模
	典型合作案例（如“与XX券商合作1年，引流客户5000户”）

	券商投顾
	
	
	
	

	基金公司投顾
	
	
	
	

	第三方销售投顾
	
	
	
	


第二部分 核心服务能力（按所选机构类型填报）
1. 渠道与资源整合机构
服务支持：投前/投中/投后/客户陪伴支持、客户信息传输、客户问答和客户回访等业务支持情况；
业务支持：合作团队建设、是否为基金投顾业务提供产品销售政策支持（如认申购费折扣）、平台上线代销基金情况、投顾业务在本平台对外界面的展示层级；
系统支持：与基金投顾机构系统对接的响应度、支持度，平台相关系统的安全性、稳定性、可靠性、便利性；
价值传导：服务成果如何穿透至投资者体验改善（如"引流—签约—留存"全周期跟踪机制及转化数据）。
二、投资研究与策略支持机构
与投顾相关业务整体情况概述；
投研团队配置（专职人数/资质）、策略动态调整机制、研究成果转化案例；
策略与客群适配能力：针对不同类型投顾机构（头部/中小、券商/基金公司/第三方）的差异化服务方案；
价值传导：策略落地后的客户收益成效（附数据及口径）。
三、客户服务与培训赋能机构
与投顾相关业务整体情况概述；
客户服务培训方案（如回访SOP/话术库）、培训课程体系（分投顾能力层级）、服务/培训效果评估方法；
针对不同类型投顾机构的差异化培训/服务设计；
价值传导：培训后投顾人员能力提升的量化验证。
四、技术支持与系统服务机构
与投顾相关业务整体情况概述；
核心系统功能（如交易/风控模块）、系统部署模式（云端/本地化）、灾备与安全防护措施；
需求响应与定制化能力：为不同规模投顾机构提供的差异化部署方案（如中小机构轻量化方案）；
AI相关技术能力：AI功能模块、算法开发、在投顾业务中的应用场景及成效。
五、数据与信息服务机构
与投顾相关业务整体情况概述；
数据覆盖类型（如基金持仓/风险指标）、数据校验机制、异常数据响应流程；
数据服务嵌入投顾业务的环节与深度（投研/风控/陪伴）；
数据安全与合规保障措施。
第三部分 合规与权责管理
合规框架：与投顾业务特性匹配的合规制度（合作机构资质核查、服务内容合规审核、数据安全保护等）；
风险预判与处置：服务过程中潜在风险（如数据泄露、策略合规瑕疵）的识别与应急响应机制；
权责划分：与投顾机构的权责约定
风险承担、收益分配、违规追责的书面约定情况。
第四部分 服务效果与行业贡献
含合作投顾机构典型案例、投顾赋能举措、行业标准参与/经验分享情况
第五部分 声明页
本机构郑重声明：
本次申报所提交的《申报表》《报送资料》，均真实反映本机构为基金投顾机构提供服务的情况，无虚假记载、误导性陈述；
已明确与合作投顾机构的权责边界，不存在“变相开展基金投顾业务”“超范围服务”等违规情形；
若核查发现不实信息或违规情形，自愿放弃参评资格。

机构盖章：____________________
申报代表签字：____________________
日期：2026年______月______日


